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Aviso

Este documento no constituye un pliego de condiciones juridicas y, por consiguiente, no puede presentarse a
terceros en el contexto de procesos judiciales.No sustituye a leyes, decretos, drdenes y otras normativas que se
aplican en general.

Es, por tanto:

e un compromiso unilateral de las empresas hacia los propietarios de choperas de cumplir las exigencias
descritas en este documento,

e un compromiso bilateral entre propietarios que se comprometen a replantar y de las empresas que
se comprometen a participar en esta replantacion,

e un compromiso bilateral entre las empresas firmantes de este convenio cuando comercialicen entre ellas las
maderas obtenidas dentro del marco de «Gracias al Chopo».

Por consiguiente, el Comité de Direccion no actuard como intermediario, drbitro o tercero: los litigios solo podrdn
tratarse entre la empresa firmante del convenio y su proveedor o cliente.

En cambio, cuando sea necesario, el Comité de Direccion podrd adoptar una funcion de mediador o emitir un
dictamen relativo a la aplicacion del reglamento del convenio.

En el contexto de licitaciones o ventas conjuntas, las empresas firmantes no pueden utilizar el convenio antes
de haber realizado el negocio.

Historial de modificaciones

vl-01/05/2022 Convenio nacional, versién 1
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Introduccion

La madera de chopo es un recurso renovable y local que presenta propiedades extraordinarias y Unicas.
Al contrario de lo que plantean muchas ideas preconcebidas, también supone muchas ventajas para el medio
ambiente, cuando los arboles estan en pie, pero también por el hecho de que permite disponer de productos
acabados locales de material ecolégico y reciclable, en lugar de utilizar materias fdsiles. En resumen, se
calcula que el sector del chopo aporta alrededor de 11.000 empleos locales y no deslocalizables. Espafia es
el tercer pais productor de chopo cultivado, después de China y Francia.

El convenio Gracias al Chopo es una iniciativa del sector del chopo que se inicid a finales de 2011 por parte de los
empresarios franceses y las empresas de la region Paises del Loira y otras regiones limitrofes, con la colaboraciéon
de PEFC Oeste. Tras unos primeros resultados muy alentadores, se transfirié al Consejo Nacional del Chopo de
Francia para que pudieran adherirse al convenio todos los populicultores y empresas francesas. El lanzamiento
nacional tuvo lugar el 24 de abril de 2014.

Este convenio estd destinado a los siguientes agentes, que pueden participar en el mismo:
e Maderistas (comerciantes de madera),
e Empresarios de 12 transformacion del chopo (tableros contrachapados, envases, elementos de
distribucién, revestimientos, listones, palés...),
e \Viveristas.

Los objetivos del convenio son principalmente los siguientes:

e Fomentar la replantacion del chopo tras la cosecha: la madera debe seguir siendo un recurso
renovable.

e Perpetuar el recurso de los chopos en pie.

e Desarrollar el uso de la madera con certificacién PEFC o FSC, desde el populicultor hasta el
consumidor.

e Reforzar el espiritu del sector y estrechar los vinculos entre cada eslabdn, sobre todo mediante
la transparencia de los resultados de esta operacion.

e Hacer que evolucione la imagen del chopo.

Para conseguir estos objetivos y obtener resultados concretos, los fundamentos del convenio son: sencillez,
asumir la responsabilidad individual, identificar flujos, transparencia total sobre la confidencialidad de las
operaciones comerciales, identificacion clara de cada eslabon.

En la practica, la replantacion la promueven los miembros

de Gracias al Chopo, con una participacion financiera en (Maderero)

la replantacién que se afiade al precio de las maderas. Fephra

. . Populicultor

Por lo tanto, Gracias al Chopo no es una ayuda en el sentido

comun del término, sino que se trata en realidad y ;
concretamente de una participacion financiera directa de 0,3 €/planta
las empresas en la inversion de los populicultores.

Algunos pueden considerarlo como una bonificacidn sobre el precio de las maderas para los propietarios
que replantan pero, al contrario que el precio de la madera que fluctia segin numerosos factores, esta

participacion es fija y se puede identificar.

También es una accidn sectorial cuyo objetivo es estrechar los vinculos y volver a desarrollar la confianza
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entre todos los agentes, haciendo que cada eslabdn se responsabilice de sus acciones.

Por ultimo, constituye ademas una herramienta con la que se puede favorecer la concienciacion sobre la
importanciay las ventajas del chopo y de los productos a base de chopo, tanto en el dmbito socioecondmico
como en el medioambiental. En este sentido, la sociedad y las comunidades tienen una responsabilidad
importante.

Esta iniciativa voluntaria adquiere sentido colectivamente, ya que su eficacia depende de la implicacién
total de todos los agentes.

El convenio Gracias al Chopo, incluidas sus herramientas de desarrollo y seguimiento, asi como la
comunicacion asociada, lo puso en marcha el Consejo Nacional del Chopo en Francia y ahora AEFCON
(Asociacion Espafiola de Fabricantes de Tablero Contrachapado) en Espafia. El seguimiento se garantiza
gracias a un Comité de Direccidén especifico integrado por profesionales (empresas y organismos del sector).
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Normas: aspectos generales

Formalizacion del compromiso de la empresa con Gracias al Chopo

La empresa firmante se compromete a lo siguiente:

e respetar todas las normas relativas a su profesion

e respetar el conjunto del funcionamiento de Gracias al Chopo descrito en este convenio, asi como las
posibles modificaciones posteriores

e dar a conocer su compromiso con el convenio Gracias al Chopo haciendo mencién al mismo en sus
distintos documentos y sobre todo en sus contratos de compra de madera

e favorecer la transparencia y las relaciones de confianza facilitando a su cliente o a AEFCON los
documentos especificos sobre el funcionamiento del convenio Gracias al Chopo, previa peticion de
dichos documentos

Cada empresa adherida, al comunicarse a través de Gracias al Chopo con los populicultores y los demas
agentes, actla de una forma positiva: el compromiso de los firmantes contribuye al éxito de la iniciativa.

Todos los comerciantes, empresarios y viveristas que explotan o plantan chopos en territorio espafiol (en el
caso de plantacion siempre que el gestor sea privado), pueden participar en el convenio. La empresa (excepto
los viveristas) debe contar con una certificaciéon de Cadena de Custodia PEFC o FSC en vigor. Las plantaciones
deben contar con la certificacién PEFC o FSC .

Para adherirse, la empresa puede:
- firmar el documento de compromiso que se incluye en el anexo,
- 0o bien inscribirse previamente a través del sitio web www.graciasalchopo.org administrado por
AEFCON y el Consejo Nacional del Chopo (Francia).

La empresa se reconoce oficialmente como firmante del convenio cuando su nombre aparece en el sitio web
www.graciasalchopo.org al que se puede acceder también a través de la direccion www.mercilepeuplier.org

Si una empresa desea cancelar su adhesién al convenio Gracias al Chopo, por ejemplo, si deja de utilizar
chopo, basta con dirigir su peticidon de rescision a AEFCON por correo postal o electrénico (con acuse de
recibo?), indicando los motivos de su peticién. La empresa deja de considerarse como firmante y participante
en esta iniciativa comun de futuro cuando deja de figurar en el sitio web www.graciasalchopo.org

Yinfo@aefcon.org
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Formalizacion de los compromisos en las compras y ventas de chopo

El compromiso entre populicultores y empresas y entre empresas se formaliza mediante distintos acuerdos
segun el tipo de acto comercial:

e Entre compradores de madera en pie y populicultores: el acuerdo se llama «Contribucion a
la recuperacion de las plantaciones de chopos», también denominado acuerdo A (véase el anexo).

e Entre comerciantes (madereros) y empresarios, el acuerdo se llama «Contribucién a la
sostenibilidad del suministro de chopo», también denominado acuerdo B (véase el anexo).

e Entre viveristas y propietarios, el acuerdo se llama «Contribucién a la compra de plantas
de chopo», también denominado acuerdo C (véase el anexo)

Los acuerdos Ay C se firman en cada acto comercial (adquisicion de lote de madera o venta de plantas) o
se incluirdn las condiciones en ellos reflejadas en el modelo de contrato de compraventa de madera empleado por la
empresa.

Para beneficiarse de la reduccién otorgada por el viverista, el populicultor debe disponer de un acuerdo A
y presentarlo al viverista.

El acuerdo B es un acuerdo marco entre dos empresas: se firma una sola vez y sigue siendo valido mientras
las dos empresas participen en Gracias al Chopo.

Principio de funcionamiento

En cada oferta de compra de madera a los populicultores, el comprador debe promover la replantacién
y proponer un acuerdo de Gracias al Chopo, si las condiciones estacionales son idéneas para replantar con
chopo.

Funcionamiento general

acuerdo B ‘ Empresario de

12 transformacion
Reventa de troncos,

de lefios...
acuerdo A | Empresario comprador de madera en pie
!

o maderero (incluida cooperativa) [ 2.8 €/m?3

I 2 €/planta

[ Populicultor ]

! 0,30 €/planta

cuerdo C : ;
— ) Viverista
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Compromisos de comunicacion

a) Transparencia

Tras la formalizacién de uno de los tres compromisos citados anteriormente, el comprador de madera
(o el viverista en el caso de ventas de plantas) debe introducir los datos en la base de datos de Gracias al
Chopo.

A través del sistema de intranet Gracias al Chopo, al que puede acceder la empresa participante en la
direccion www.graciasalchopo.org, la introduccién de datos se puede realizar de inmediato, con lo que la
empresa puede realizar su propio seguimiento de los acuerdos. La empresa se compromete a introducir
estos datos al menos una vez al mes.

Con esta base de datos, si es necesario, se pueden realizar verificaciones sobre el terreno o ayudar a los
populicultores en la realizacién de sus trabajos.

b) Promocién del convenio

El convenio tiene como misién dar a conocer al maximo sus propias normas, las empresas firmantes y los
resultados obtenidos.

El sitio web www.graciasalchopo.org es el sitio web oficial de las comunicaciones publicas del convenio
Gracias al Chopo. También se puede acceder a la seccidn Gracias al Chopo en la direccion
www.mercilepeuplier.org Incluye una lista de los firmantes, cuyos datos se pueden introducir (logotipo,
direccion postal, contacto, sitio web de la empresa). Ademas, las empresas se geolocalizan en un mapa a
partir de la direccidn que indiquen.

Las cifras procedentes de la base de datos de Gracias al Chopo se publicardn globalmente por regién o por
Zona, pero no por empresa.

c) Informacidn interna en el convenio

La empresa firmante introduce y actualiza al menos una vez al mes los acuerdos. Una o dos veces al afio, el
Comité de Direccién se reunird y comunicara al conjunto de firmantes un balance anual del convenio,
utilizando la informacién introducida por cada empresa firmante.

Herramientas que se deben utilizar

Durante las transacciones comerciales, el firmante se compromete a utilizar exclusivamente los documentos
modelo proporcionados cuando firma su participacién en el convenio Gracias al Chopo.

El firmante tiene total libertad para comunicar su adhesidn al convenio Gracias al Chopo respetando los
principios éticos del mismo:

e Valorizacion del sector del chopo.

e Compromiso voluntario de las empresas.

e Voluntad de mantener un sector del chopo local y sostenible, que genere empleos.

e Presentaciéon de los multiples usos y ventajas de la variedad del chopo.
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Normas: preguntas y respuestas sobre el funcionamiento

éPuedo utilizar el logotipo de Gracias al Chopo?

Se recomienda que las empresas participantes (y que utilicen plenamente el convenio) den a conocer
su compromiso con esta accién de futuro presentdndose como “empresa miembro del convenio
Gracias al Chopo”.

¢El convenio resolvera el problema de la calidad de la madera?

No se puede hablar de calidad de la madera (podas...) si no hay replantaciones. El convenio Gracias al Chopo
se ha ideado para instar a replantar y para concienciar de que el chopo, replantado de forma razonable, es una
verdadera riqueza para el futuro. Gracias al Chopo se basa en el conocimiento del conjunto de los
profesionales: viveristas, contratistas de obras, CRPF, asociaciones de populicultores, etc.

No obstante, la iniciativa Gracias al Chopo llama claramente la atencién del populicultor sobre la necesidad de
realizar los trabajos necesarios (sobre todo podas) para la produccién de madera de calidad, tanto en beneficio
del sector como para su propio beneficio.

Apuesta por la calidad

En el contexto de una iniciativa regional concertada y con la aceptacién del Comité de Direccion, algunos
organismos voluntarios y neutrales podran acceder de forma supervisada a las listas de los acuerdos regionales
suscritos con los populicultores. Si es necesario, esto permitird aportar un posible apoyo técnico a los
propietarios para orientarles hacia una produccién de calidad.

En este caso, la informacién estara disponible en www.graciasalchopo.org

¢Cuadl debe ser la politica de precios de mi empresa?

A cada empresa le corresponde definir su politica de precios, pero el objetivo del convenio Gracias al Chopo
es que el populicultor se beneficie de una participacidn en la replantacién, independientemente del precio de
compra de la madera, y que sume a esta iniciativa.

¢Queé controles se realizan?

1) Entre el comprador y el populicultor: el pago de la contribucién financiera a la plantacion se hace
presentando un justificante* del viverista (o de la empresa que haya solicitado las plantas y realizado
la plantacién). Es una garantia sélida. Ademas, por lo general, los compradores conocen bien su
territorio y pueden verificar sobre el terreno las replantaciones realizadas.

2) Entre dos empresas: el comprador de chopo (en general el maderero o el comerciante) se compromete
a facilitar a su cliente la copia de los acuerdos firmados con los populicultores y las facturas de
plantacion correspondientes.

3) Los posibles litigios deben resolverse en el contexto de la relacién comercial normal. Se puede solicitar
al Comité de Direccion del convenio Gracias al Chopo que emita un dictamen v,
si es necesario, este puede excluir a una empresa que no respete las normas del convenio.

* El justificante puede ser la factura de compra de las plantas o cualquier otro documento con el que se
pueda demostrar el suministro de las plantas y que incluya como minimo los siguientes datos: fecha,
identidad y direccion del beneficiario (populicultor), proveedor de las plantas (identidad y firma), nimero
de plantas a plantar y referencia de la factura o de la orden de compra de las plantas.
En este ultimo caso, si surgen dudas o litigios, la factura es el justificante y deberd presentarse.
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éPor qué se exige la certificacion PEFC o FSC?
Existen dos motivos principales:

- En un contexto en el que aumenta la necesidad de madera certificada, el convenio Gracias al Chopo
fomenta el desarrollo de esta certificacion.

- Elconvenio Gracias al Chopo insta a reforestar con la intencién de lograr una gestion sostenible. Con la
certificacidon del propietario, se dispone de garantias adicionales para que el populicultor aplique
practicas respetuosas de gestidn forestal sostenible.

¢El convenio es solamente un sistema de financiacidn para las replantaciones?

La participacion financiera de las empresas en la replantacion es la fuerza motriz del convenio. Pero lo mas
importante del convenio es el sélido mensaje que transmite: la accién de unas empresas motivadas cuyo fin
es la gestion sostenible, que se acercan a los populicultores y se preocupan con ellos por el futuro.

Gracias al Chopo es también un medio para concienciar sobre los desafios relacionados con el chopo y sus
importantes ventajas en lo que respecta a la gestidn sostenible (recurso renovable y local, material eficaz y
reciclable, captacion de CO2, contribucidon a la degradacién de sustancias contaminantes de las aguas
subterrdneas, grandes implicaciones econdmicas en lo relativo a empleos locales, etc.)

¢Quién toma las decisiones? ¢El convenio Gracias al Chopo es inamovible?

El convenio Gracias al Chopo lo han ideado y lo han aplicado las empresas. Tiene un caracter evolutivo.
El Comité de Direccidn, integrado en su mayoria por empresas miembros de Gracias al Chopo, tiene total
libertad para adaptar el convenio si asi lo requiere la situacién.

é¢Tengo garantia de prioridad a la hora de adquirir chopos cuya plantacion he financiado parcialmente?

Nadie cuenta con esta garantia. Juridicamente, solo lo permiten la propiedad del terreno y los contratos de
arrendamiento del terreno. En cambio, las empresas de las regiones piloto del convenio (Francia - octubre de
2011-abril de 2014) dan testimonio de que los propietarios acuden a ellas de forma espontanea desde el
momento en que los populicultores estan satisfechos con la transaccion comercial, con la calidad de la
explotacién y ademas con la participacién financiera en la replantacién que se ha realizado con Gracias al
Chopo.

¢éExisten otras ayudas financieras, ademas de las disponibles con Gracias al Chopo?

Algunas Comunidades Auténomas tienen ayudas a la plantacién o replantacidn de choperas. Estas ayudas son
compatibles con las recibidas a través de Gracias al Chopo.

El convenio Gracias al Chopo es una iniciativa colectiva e innovadora que llama la atencién de los profesionales
y los politicos. Ante un sector que se moviliza, algunas instituciones territoriales demuestran un gran interés y
se plantean aportar una ayuda financiera complementaria. Es lo que ha sucedido en Francia.

¢En qué momento puede firmar el propietario el convenio Gracias al Chopo?

Normalmente, el convenio se firma en el momento de compra de la madera. No obstante, la firma se puede
realizar posteriormente siempre que se cumplan las siguientes condiciones:

- que la ficha de venta indique el nimero de PEFC o FSC del propietario,

- que los chopos se encuentren aun plantados en el momento de la firma,

- que el comprador esté informado en el momento de realizar la compra.

¢Y en el caso de ventas agrupadas y de licitaciones?

Si el propietario desea beneficiarse del convenio Gracias al Chopo, debe indicar en las clausulas particulares
de su lote una mencion similar a la siguiente: “El comprador licitante debera ser firmante del convenio Gracias
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al Chopo”. La empresa licitante y miembro de Gracias al Chopo realiza su oferta de compra, sin cambiar los
procedimientos habituales.

éEl acuerdo con el propietario se refiere a todo el lote?

El acuerdo firmado con el populicultor afecta a la totalidad del lote adquirido, para todos los troncos cuyo
didametro sea estrictamente superior a 25 cm, como indica el acuerdo.

En el marco de su politica comercial, la empresa participante es libre de sobrepasar las condiciones del
convenio si asi lo desea y si lo considera posible.

El propietario ha realizado la replantacién, me solicita abonar la contribucion a la replantacion de la chopera,
pero no se ha firmado ningun acuerdo.

Solo la firma del acuerdo supone el compromiso reciproco entre la empresa y el populicultor. No obstante, la
empresa es libre de responder a esta solicitud, en el marco de su propia politica comercial.
En este caso, la empresa debe introducir los datos correspondientes como si se tratase de un acuerdo normal.

¢Qué sucede si el propietario con el que he firmado un acuerdo revende su parcela antes de haber realizado
la replantacién?

En ese caso no puede recibir la contribucién financiera ya que no ha replantado. En cambio, se puede aceptar
que este acuerdo se traspase al nuevo propietario y se cumpla cuando haya realizado la replantacidn.

¢éExiste un plazo para finalizar un acuerdo con el populicultor?

Para beneficiarse de Gracias al Chopo, el plazo es de dos afios entre el fin de la explotacién y la replantacion.
Transcurrido ese tiempo, la empresa tiene derecho a negarse al pago de su ayuda financiera (excepto si lo
realiza libremente como gesto de buena voluntad).

No obstante, al evaluar el plazo, la empresa debe tener en cuenta los posibles retrasos en la plantacion debidos
a eventos externos (por ejemplo, si la parcela se inunda).

Una vez realizada la replantacidn, el populicultor debe acudir a la empresa, en un plazo maximo de 6 meses
tras la replantacidn, para solicitar el cierre del acuerdo y recibir la ayuda financiera de Gracias al Chopo.

Atencion: En el caso de financiaciones complementarias, puede que existan plazos diferentes que deban
tenerse en cuenta. En cualquier caso, se aconseja hacerlo lo mas rapido posible.

Soy maderista, ¢qué impacto tendra el convenio en mi actividad?

Puesto que los compradores de Gracias al Chopo se han comprometido a proponer la firma del convenio a
cada populicultor, y teniendo en cuenta que no siempre se conoce el destino de la madera en el momento de
la compra y que un lote se puede distribuir entre varios clientes, la diferencia financiera entre la contribucion
destinada a los populicultores y la contribucidn refacturada a los empresarios no debe evaluarse solamente
por obra, sino mas bien sobre la actividad global de la empresa.

Con el tiempo, la contribucion financiera de los maderistas en las replantaciones realizadas gracias a Gracias
al Chopo sera baja, ya que la principal financiacién procede de sus clientes empresarios.

¢Cémo se ha fijado la paridad entre los 2 €/planta y los 2,8 €/m3?

Al inicio del convenio, las propias empresas (empresarios y madereros) definieron estas tarifas en el Comité de
Direccion, de modo que la participacion de los madereros en el funcionamiento del convenio fuera muy reducida.

La participacidon financiera del maderero depende naturalmente de la adhesién de sus clientes al convenio
Gracias al Chopo y del volumen medio de los troncos explotados en el afio.

11
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Si procede, una participacion financiera de los maderistas en la replantacidn se comprende en la medida en
que la finalidad es actuar también por su futuro. Se trata de una actuacion sectorial, concertada y solidaria.

Soy maderista, écuando y cdmo puedo facturar volimenes de Gracias al Chopo a mi cliente?
(La condicidn previa es que las dos empresas sean miembros de Gracias al Chopo y que se haya firmado un acuerdo B).

Para simplificar, se decidié que el pago se haria en el momento de la entrega, debiendo presentar al cliente el
acuerdo A entre el maderero y el populicultor. La factura incluird una linea especifica del volumen vendido
(m3) x 2,8 €, con el IVA correspondiente.

Para cerrar el acuerdo, el maderero deberd enviar el justificante de replantacion posteriormente.
Con esto se simplificaran las contabilidades del maderista y del empresario. Si el lote no llegara a replantarse
(algo poco frecuente), el maderero devolveria las sumas pagadas al empresario.

En la practica, se admite que la madera entregada al empresario con la facturacion de Gracias al Chopo (2,8
€/m3, en linea aparte en la factura) puede que no proceda solamente de la parcela del populicultor firmante
si se cumplen las siguientes condiciones:
- Las sumas facturadas por el maderero a sus clientes (acuerdos B) siempre deben ser iguales o
inferiores a los importes comprometidos por el maderero con los populicultores (acuerdos A).
- El maderero debe poder justificar?, ante cada empresario, las parcelas en las que ha participado
el empresario financieramente en la replantacidn.

El cumplimiento de este funcionamiento se garantiza mediante la comparacién entre
- laintroduccién que realiza el empresario de los acuerdos B que cumple,
- laintroduccién que realizan los madereros de los acuerdos A.

Eiemplo:

El maderero suministra 900 m*® al empresario de Gracias al Chopo, de los cuales 300 m*® proceden
efectivamente de las parcelas del convenio Gracias al Chopo. El maderero ha comprado al populicultor 714
arboles que corresponden a 500 m3.

Convenio Empresario de
’ , " 12 transformacién
o 300 m: Convenio
| cutivador | 714 arboles (500 m?)
’l Cultivador ‘ [ \ 200 m*
700 m \ Maderero / S Empresario de

Convenio 100 m3 ‘ 12 transformacion

Por “Convenio A”, el maderista tiene comprometido con el populicultor un pago de 1.428 € (714 plantas x
2€/planta). Por tanto puede facturar al empresario de 12 transformacion un maximo de 1.428 € que
corresponden a 510 m*de madera (1.428 € dividido entre 2,8 €/m?3)

2 principio de transparencia del convenio
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De los 900 m?® totales entregadgs
puede facturar hasta un maximo

prmm— de 1.428. € = 510 m3. Por tanto aEmpresano d_e
| 390 m?® no son facturables. 1¢ transformacién
o Convenio
’ Cultivador . 714 troncos x 2= 1.428 €
’ Cultivador — Maderero Empresario de

1? transformacién

Convenio

Una parte importante de mi madera se exporta.

El sencillo mecanismo del convenio Gracias al Chopo permite el funcionamiento transfronterizo. Por tanto, a la
empresa le interesa promover también el convenio Gracias al Chopo entre sus clientes extranjeros.

Ademas, las plantaciones que se realizan en la actualidad se cosecharan en 15 o 20 afios. Podemos pensar
de forma razonable que las cuestiones relacionadas con la exportacion se resolveran positivamente.

El Consejo Nacional del Chopo trabaja con la asociacién europea Propopulus para extender el convenio entre
los empresarios interesados en los paises vecinos. En éste marco comienza ahora a implantarse en Espafia.

No obstante, se admite temporalmente que los maderistas firmantes que destinen una gran parte de la
madera a la exportacidon puedan no plantear el convenio a los populicultores si la mayoria de la madera se va
a exportar.

Pero, sin replantacidn, no habra futuro. Por consiguiente, la promocidn del convenio Gracias al Chopo entre
los populicultores debe seguir siendo una prioridad para el maderero participante en el convenio.

Compro o vendo en toneladas, pero el cumplimiento de los acuerdos se realiza en m3.

El convenio prevé una facturacion de 2,8 €/m3.

En lo que respecta a la facturacién por toneladas, la densidad media de las maderas puede variar
habitualmente entre 0,42 y 0,45 t/m3, segln el clon y la regién. Por lo tanto, el indice de conversién que se
debe determinar para la facturacidn de toneladas de madera del convenio Gracias al Chopo podra variar entre
2,38y 2,22 m3/t.

Los miembros del convenio que establezcan este tipo de contrato deberan ponerse de acuerdo entre el

empresario y el proveedor sobre el indice de conversidn que se va a aplicar, para reflejar del modo mas justo
la realidad fisica de la madera.

En todos los casos, el empresario responsable de la introduccidn de los acuerdos B en la intranet de Gracias al
Chopo deberd indicar una cantidad en euros que corresponda a la transaccion (mas que el volumen).

éLas cantidades son sin impuestos o con todos los impuestos incluidos?

Las cantidades son sin incluir impuestos.

13

Convenio nacional Gracias al Chopo—v 1



éComo puedo seguir facilmente, dentro de mi empresa, los distintos acuerdos suscritos?

Cada empresa se compromete a introducir los acuerdos firmados, lo antes posible, a través de la intranet
de Gracias al Chopo, a la que puede acceder en la direccién www.graciasalchopo.org con sus datos de inicio
de sesion y contrasena. En este espacio de la intranet, dispone de un panel de control completo con sus
acuerdos.

Se aconseja numerar los acuerdos firmados con los populicultores con un sistema sencillo para que la empresa
pueda disponer de un nimero Unico para cada acuerdo. En general, se trata del nimero de presupuesto, de
contrato de compra de madera, etc.

Este nimero debera incluirse en los dos ejemplares del acuerdo con el populicultor.

Puesto que los acuerdos son bilaterales, équién introduce los acuerdos suscritos?
Debemos evitar introducir los acuerdos por duplicado.

Recordatorio: La introduccidn se realiza al menos una vez al mes.

e Acuerdos entre comprador y populicultor (acuerdo A): Como norma general, la introduccién la realiza
el comprador con respecto al propietario (maderero/comerciante, o el empresario que adquiere
directamente la madera en pie).

A veces, si la madera se compra/vende en pie (en el caso de ciertas ventas agrupadas en lote y en pie),
el comprador que gestiona la explotacién (tala, carga) debe realizar la introduccién.

e Acuerdos entre empresas (compra-venta de troncos o partes de troncos, acuerdo B): Por lo general,
es el empresario quien realiza la introduccion. En el caso de intercambios entre dos madereros o dos
empresarios, el comprador es quien se encarga de la introduccién. La unidad para Gracias al Chopo es
siempre el m3 (en el caso de cantidades expresadas en toneladas, se deben convertir a m3, véase
a continuacién).

e Acuerdos de viveristas o empresa de obras — populicultor (acuerdo C):
La introduccion la realiza el viverista, incluso cuando haya una empresa de obras que realice
la plantacidn.

En el caso de las empresas que hacen la replantacién, que compran directamente plantas en grandes
cantidades:

> sielviverista dispone de la identidad del propietario beneficiario y los demas datos necesarios
para el establecimiento de un acuerdo C: aplica la reduccién e introduce el acuerdo C

> si la empresa que hace la replantacidn aplica ella misma la reduccién de los 30 céntimos
(véase el parrafo siguiente) y se encarga de introducir el acuerdo C

Soy viverista, ¢debo aplicar el descuento de 0,30 € en las ventas a la empresa que hace la replantacion?

El descuento de 0,30 € se aplica a las ventas directas de los viveristas a los propietarios. Se puede aplicar a las
empresas que hacen la replantacion si la factura del viverista a la empresa de replantacién identifica al
beneficiario que ha firmado un acuerdo A. El descuento se aplica solo sobre el numero de plantas del acuerdo.

No obstante, si lo desean, las empresas de replantacidn participantes en Gracias al Chopo pueden aplicar la
reduccion de los 30 céntimos a los populicultores que se beneficien de un acuerdo A, independientemente de
los precios que hayan obtenido de los viveristas en sus relaciones comerciales habituales. En este caso, son
ellas las que introducen los acuerdos C.
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éLa financiacién podria haber pasado por un sistema de fondo comun?

Si, esta solucién habria sido posible. Habria requerido crear previamente el fondo comun, lo que supone un
adelanto de tesoreria por parte de las empresas. También habria sido necesaria la aplicaciéon de una gestidn
centralizada de este fondo.

El funcionamiento seleccionado presenta la ventaja de integrarse plenamente en las relaciones contractuales
comerciales, lo que permite que funcione sin ningln coste. Ademas, de este modo, el mensaje de la
importancia de replantar para el futuro lo transmite cada comprador directamente a cada propietario.
Es también un modo de destacar las empresas que se comprometen. Por ultimo, con este funcionamiento es
posible plantearse mas facilmente la ampliacién del convenio Gracias al Chopo a empresas de paises vecinos.

Nota: Constltense las respuestas a las preguntas frecuentes, disponibles en www.mercilepeuplier.org

15
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Normas: suspension o expulsion de empresas participantes

La participacion de una empresa en el convenio Gracias al Chopo implica el cumplimiento de sus principios y el
respeto del funcionamiento que se describe anteriormente.

Por lo tanto, el incumplimiento por parte de una empresa puede desembocar en la suspension de su adhesidn
0 en su expulsion.

Uno de los principales compromisos del convenio es el deber de fomentar la replantacién, comunicandolo con
ayuda de Gracias al Chopo, proponiendo el convenio Gracias al Chopo a los populicultores (acuerdos Ay C) o
respetando las normas de facturacion de Gracias al Chopo entre empresas (acuerdos B).

Muchos miembros aplican el convenio proponiendo Gracias al Chopo a los populicultores o animando a los
proveedores a participar y asi contribuyen a favorecer la replantacion y a reforzar la funcidn del convenio.
De este modo, se comunica la situacién y se conciencia a un gran publico (representantes politicos,
prescriptores, etc.). Como consecuencia, su accidn positiva legitima su presentacién como miembros del
convenio.

Este convenio es una iniciativa sectorial que adquiere sentido y es eficaz Unicamente si cada miembro se
esfuerza al maximo. Nuestro futuro depende de todos.

Por ello, el Comité de Direccion decidié suspender, o incluso expulsar, a las empresas que no cumplan sus
compromisos.

En concreto, y en lo que respecta al nimero de acuerdos, las disposiciones son las siguientes:

1) Miembro desde hace mas de dos afios que no haya realizado ningun acuerdo (A, B o C, segun las
empresas): El miembro recibira un correo en el que se le avisa de que el Comité de Direccién plantea
su exclusidn, a partir de lo cual dispondra de un plazo de 6 meses para corregir la situacién. Una vez
vencido el plazo y si el miembro no ha adoptado ninguna accién correctora, este sera excluido del
convenio Gracias al Chopo.

2) Miembro que haya entablado acuerdos (A, B o C, segln las empresas), pero cuyo nimero de unidades
acordadas (o volumen, en el caso de acuerdos B) no sea coherente con respecto a su actividad: El
miembro recibird un correo del Comité de Direccién en el que se indicara que esta “bajo vigilancia”.
En funcidn de la reaccién del miembro y de la evolucidon de los acuerdos firmados en un plazo
comprendido entre 6 y 12 meses (estipulado por el Comité de Direccidn), el Comité de Direccién podra
decidir finalizar la vigilancia, suspender su pertenencia o expulsarle.
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ANEXOS

e Formulario de adhesion de una empresa en el convenio Gracias al Chopo

e Acuerdo entre comprador y populicultor (acuerdo A) - Contribucion a la recuperacion de las
plantaciones de chopos

e Acuerdo entre empresas (acuerdo B) - Contribucion a la sostenibilidad del suministro de chopo

e Acuerdo entre el viverista y el populicultor (acuerdo C) - Contribucion a la compra de plantas de chopo
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Formulario de adhesidn de la empresa en el convenio Gracias al Chopo
(o usar preferiblemente la preinscripcion disponible en www.graciasalchopo.org)

Yo, el abajo firmante
Nombre: Apellidos:
Teléfono mavil: Direccion de correo electrénico:

Representante de la empresa:
Razon social:
Direccion de la sede social:

Teléfono:

Sitio web:

Actividad:

Numero de Cadena de Custodia PEFC o FSC:
Numero de uso de la marca PEFC o FSC:

Volumen de chopo adquirido durante el afio (m3):
En el caso de los viveristas, nimero de plantas producidas:
Indique el afio:

ENMifuNCION de: oo,

declaro lo siguiente:

> participar en el convenio Gracias al Chopo Gracias al Chopo, que conozco y cuyo contenido acepto,

» comprometerme a respetar los principios, el funcionamiento y las normas del convenio,

» comprometerme a facilitar el trabajo del Comité de Direccidn y del Consejo Nacional del Chopo,
aceptando en concreto, si fuera necesario, presentar pruebas de las cifras facilitadas,

» comprometerme a respetar la legislacidn espafiola en todo lo que respecta a mi actividad,

> aceptar que mi pertenencia se haga publica,

> certificar la exactitud de los datos proporcionados.

(en caso necesario) delego el trabajo relativo a la gestidn del convenio y la introduccidn de datos en:
Nombre: Apellidos:
Funcion:
Teléfono:
Direccion de correo electrénico:
que, por lo tanto, dispondra de acceso a la intranet de la gestidén de datos en el sitio web
www.graciasalchopo.org

Sello de la empresa y firma del responsable

Convenio nacional Gracias al Chopo—v 1


http://www.graciasalchopo.org/
http://www.graciasalchopo.org/

Convenio Gracias al Chopo — Contribucidn a la recuperacion de las plantaciones de chopos

Acuerdo «A» entre el comprador y el populicultor — n.° del acuerdo

Empresa que adquiere la madera Populicultor

Nombre
Apellidos

Direccion

El 6 de octubre de 2011, viveristas, comerciantes y empresarios del sector del chopo de la regién noroeste de
Francia firmaron el convenio “Merci le Peuplier”. Este convenio adquirid cardcter nacional el 24 de abril de
2014. El 1 de mayo de 2022 el convenio se hizo extensivo a Espaia.

Los compradores de chopo, firmantes del convenio Gracias al Chopo, se comprometieron a promover la
replantacién del chopo, en virtud de las leyes y las normativas, y a financiar parte de la replantacion de las
parcelas explotadas aportando una ayuda de 2 € por planta. Esta operacidn no se aplica a las nuevas plantaciones.

Los detalles del convenio (empresas firmantes y normas) se encuentran disponibles en el sitio web
www.graciasalchopo.org

Condiciones de la oferta para el populicultor:

Que sus plantaciones cuenten con la certificacién PEFC o FSC. Niumero de adhesion: ..........ccccceeeeunveeen..
Que la replantacidn se realice en un plazo de 2 afios desde la fecha limite de explotacion indicada en
el contrato.
Que los clones elegidos para la replantacion se encuentren en el catalogo europeo de clones de chopo
autorizados

En su propio interés, y en el del sector, el populicultor se compromete a lo siguiente:

Llevar a cabo los trabajos necesarios para obtener madera de calidad, especialmente las podas
necesarias y de los profesionales: viveristas, empresas de servicios, cooperativas, expertos, etc.).
Realizar los trabajos de replantacidon y de mantenimiento respetando el medio ambiente, segun sus
compromisos de PEFC o FSC y de conformidad con los posibles pliegos de condiciones locales sobre el
sector del chopo y el medio ambiente.

No plantar mas de 330 arboles por hectdrea con marco minimo de 5,5 x 5,5 m para promover una
mayor rentabilidad de la chopera con madera de mayor calidad y rendimiento.

Condiciones para la empresa:

Referencia del CoNtrato d& COMPIa: ... iiiii ittt e et e e e e e e are e e e e eabe e e e e abaeeeeeaneeas
Fecha limite de explotacidn indicada en el CONTrato: .......ccoeeeiiiieeiiiiee e e
Numero de troncos adquiridos (diametro estrictamente superior a 25 cm): .....ccccccveeeeicieeeecciieeeeeenen.
(este niumero define el nimero minimo de plantas que reciben ayudas)
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e Localizacion de las parcelas:

Provincia Municipio Coordenadas de la parcela
(GPS o registro catastral)

Firmado en DOS ejemplares €N .......cccccveeeeeiieeeeciveeeecieeeeecveeeens eldia .ccoeeeiieieiiieee,

Firma de la empresa Firma del populicultor

Cierre del acuerdo Gracias al Chopo

El comprador afirma haber recibido del vendedor las siguientes pruebas:
e C(Certificado de adhesion al programa PEFC o FSC
e Factura de compra de las plantas (o justificante — véase el convenio)

El vendedor afirma haber recibido una ayuda de

(Ndmero de plantas).........c.......... x2€/planta = ......cceueueueen. €
Firmado en......cceeeieeniiiiniecceceeeeen eldia .ooovvvvieieen,
Firma de la empresa Firma del populicultor

La empresa deberd conservar este documento y las pruebas correspondientes.
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Convenio Gracias al Chopo — Contribucion a la sostenibilidad del suministro de chopo

Acuerdo «B» entre empresas

Empresa vendedora

Empresa compradora
(por ej. rematante, intermediario, etc)

(empresario de 12 transformacion)

Razoén social: Razoén social:

N.2 de cadena de custodia de PEFC o FSC N.2 de cadena de custodia de PEFC o FSC

Este acuerdo es un acuerdo marco y es necesario firmarlo una sola vez.

Autoriza al vendedor a facturar volimenes de madera del convenio Gracias al Chopo al comprador de forma
totalmente transparente y respetando el convenio Gracias al Chopo.

Las dos empresas son firmantes del convenio Gracias al Chopo y cumplen las normas del convenio.

El comprador es responsable de la introduccion de datos, a través de la intranet de Gracias al Chopo,
correspondientes a cada lote adquirido de madera de “Gracias al Chopo” («acuerdos B»).

El vendedor acepta proporcionar los justificantes de replantacion al vendedor (acuerdos «A» vy
justificantes del viverista) a peticién del comprador.

Firmado en DOS €jemplares €N .......ccccceeueceerineineeceeecece s eeeeessesans

Firma de comprador Firma del vendedor

Cada empresa deberd conservar este documento y las pruebas correspondientes.
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Convenio Gracias al Chopo — Contribucion a la compra de plantas de chopo

Acuerdo «C» entre empresas de obras o viverista y populicultor

Empresa Populicultor
Nombre
Razén social:
Apellidos
N.2 de cadena de custodia de PEFC o FSC Direccidn

El 6 de octubre de 2011, viveristas, comerciantes y empresarios del sector del chopo de la regidn noroeste de
Francia firmaron el convenio Merci le Peuplier. Este convenio adquirié cardcter nacional el 24 de abril de 2014.
El 1 de mayo de 2022 el convenio se hizo extensivo a Espafia.

Los viveristas firmantes se comprometieron a realizar un descuento de 0,30 €, impuestos no incluidos, a los
populicultores por planta de chopo adquirida.

Los detalles del convenio se encuentran disponibles en el sitio web www.graciasalchopo.org

Condiciones de la oferta para el populicultor
e Disponer de un acuerdo de Gracias al Chopo con el comprador de madera.
e Los clones elegidos se encuentran en el catdlogo europeo de clones de chopo.

Nuimero de plantas adquiridas (como mdximo el numero de pies indicado en el acuerdo firmado con el
comprador de madera): ................

Cantidad del descuento realizado por el vendedor de plantas
(n.2 de plantas x 0,30 €, iMpuestos NO INCIUIOS): ...ceeicuiiiiiiiiee e e e e e e

Referencia de la factura de venta de las plantas o de la hoja de pedido:

Detalle por clon:

Municipio Clon Numero de plantas
000 T [ J=T o TS eldia .o,
Firma de la empresa Firma del populicultor
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